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Avainluvut Q2/2023 (touko—-heinakuu 2023)

KASVU

+17,0 % (+11,9 %)

Liikevaihto

KATSAUSKAUDEN TAPAHTUMIA

= Liikevaihtoa kasvattivat seka vertailukelpoiset etta
uudet myymalat. Liikevaihdon kehitysta edisti
erityisesti asiakasmaarien vahva kasvu
vertailukelpoisissa myymaloissa.

KANNATTAVUUS

20,0 % (20,2 %)

EBITA-marginaali (oik.)

= Myyntikate nousi, mika johtui padosin logistiikan
kustannusten laskusta ja myyntimixin muutoksesta.

+8,1 % (+7,9 %)

Vertailukelpoinen liikevaihto

37,1 % (36,5 %)

Myyntikate-%

0,18 € (0,16 €)

Osakekohtainen tulos
(ilman listautumiskulujen vaikutusta)

= Qikaistu liikevoitto kasvoi 2,8 M€ edellisen vuoden
tasoon verrattuna.

= Puuilon ulkoiset varastointipalvelut keskitettiin DB
Schenkerin uusiin varastotiloihin Nurmijarven
llvesvuoreen.

= Vihdin Nummelaan avattiin uusi myymala
kesakuussa 2023 (ei uusia myymaloita).

39 (34)

Myymaloiden maara (kauden lopussa)
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Avainluvut H1/2023 (helmi—-heinakuu 2023)

10127380
BOLT-OFF 9 9
Kosteudenpoistaja

autoon 350g

KATSAUSKAUDEN TAPAHTUMIA '

= Liikevaihto kasvoi seké vertailukelpoisissa etta
uusissa myymaloissa. Liikevaihdon kehitysta edisti
erityisesti asiakasmaarien vahvana jatkunut kasvu
vertailukelpoisissa myymaldissa.

KASVU

+14,3 % (+7,2 %)

Liikevaihto

KANNATTAVUUS

16,6 % (16,4 %)

EBITA-marginaali (oik.)

=  Myyntikate nousi, mika johtui padosin logistiikan
kustannusten laskusta.

+6,8 % (+2,4 %)

Vertailukelpoinen liikevaihto

36,9 % (35,9 W)

Myyntikate-%

0,24 € (0,21 €)

Osakekohtainen tulos
(ilman listautumiskulujen vaikutusta)

= QOikaistu liikevoitto kasvoi 4,0 M€ edellisen vuoden
tasoon verrattuna.

= Kaynnissa olevat kehityshankkeet etenevat
suunnitellusti.

= Vantaan Porttipuistoon avattiin uusi myymala
maaliskuussa ja Vihdin Nummelaan kesakuussa
2023 (ei uusia myymalaoita).

39 (34)

Myymaloiden maara (kauden lopussa)
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LIIKEVAIHDON KEHITYS

Asiakasmaarien vahva kehitys liikkevaihdon kasvun ajurina

Q2/2023

=  Liikevaihto kasvoi 17,0 % ja vertailukelpoinen
likevaihto kasvoi 8,1 %. Kvartaalikohtainen
likevaihto ylitti ensimmaista kertaa 100 M€.

7.0 %) Ca43%
@ 104.4 148,1

89,2

169,3

=  Liikevaihtoa kasvattivat seka vertailukelpoiset etta
uudet myymalat. Verkkokaupan liikevaihto laski,
mutta laskuvauhti loiveni.

79,8

= Asiakasmaara kasvoi yli 18 %.

=  Liikevaihto kasvoi kaikissa paatuoteryhmissa
vertailukelpoisesti.

H1/2023

=  Liikevaihto kasvoi 14,3 % ja vertailukelpoinen
likevaihto kasvoi 6,8 %.

Q2/2021 Q2/2022 Q2/2023 H1/2022 H1/2023 =  Liikevaihtoa kasvattivat seka vertailukelpoiset etta

uudet myymalat. Verkkokaupan liikevaihto laski.

B Liikevaihto, milj. euroa = Liikevaihdon kehitysta edisti erityisesti
asiakasmaarien vahva kasvu vertailukelpoisissa

myymaloissa.
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MYYNTIKATE

Myyntikate kasvoi, ajurina logistiikkakulujen lasku ja tuotemix

Q2/2023

= Myyntikatemarginaali kasvoi ollen 37,1 %
likevaihdosta.

laskusta.

= Varaston kiertonopeus on
parantunut merkittavasti
verrattuna edellisen vuoden 2
vastaavaan ajankohtaan. TORRER Vasara 2007

B Myyntikatemarginaali

0 0 36,9 % = Myyntikatteen nousu johtui paaosin logistiikan
37,2 % 36,5% 37,1 % 35,9 % kustannusten laskusta ja myyntimixin muutoksesta.
= Logistiikkakustannuksissa erityisesti
varastointikustannukset alenivat seka merirahdin hinta
laski normaalille tasolle.
! H1/2023
= Myyntikatemarginaali kasvoi ollen
36,9 % likevaihdosta.
= Myyntikatteen nousu johtui
Q2/2021 Q2/2022 Q2/2023 H1/2022 H1/2023 paaosin logistiikan kustannusten

6%
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TULOSKEHITYS

Oikaistu liikevoitto ja suhteellinen kannattavuus paranivat

Q2/2023

=  QOikaistu liikevoitto (EBITA) kasvoi 2,8 M€.

=  Suhteellinen kannattavuus oli 20,0 %
liikevaihdosta.

28 MO 28,2

20,9
18,0

= Myyntikatteen nousu vaikutti positiivisesti
16,8 .

lilkkevoittoon.

= Kulukontrolli on ollut hyvaa huolimatta korkeasta
inflaatiosta.

H1/2023

= QOikaistu liikevoitto (EBITA) kasvoi 4,0 M€.

=  Suhteellinen kannattavuus oli 16,6 %
liikkevaihdosta.

Q2/2021 Q2/2022 Q2/2023 H1/2022 H1/2023

= Kulukontrolli on ollut hyvaa huolimatta korkeasta
inflaatiosta.

—8— EBITA (oik.), % [ EBITA (oik.), milj. euroa
= Henkilostokulut kasvoivat johtuen paaosin uusista

myymaloista.
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VARASTO

Vaihto-omaisuuden taso on jatkanut suunnitellusti laskua ja varaston kiertonopeus paranee

Q2/2023

=  Vaihto-omaisuuden arvo oli 88,2 M€.

=  Vaihto-omaisuuden taso on laskenut normaalille
tasolle viime vuoden vastaavaan ajankohtaan
verrattuna. Uusia myymaléita on avattu tana
aikana 5, ndiden myymaloiden vaikutus vaihto-
omaisuuteen oli noin +8 M€.

= Pandemian seurauksena kohonneita
varastotasoja on saatu purettua suunnitelman
mukaisesti ja varaston kiertonopeus on
parantunut merkittavasti.

=  Tavoitteena on edelleen
varaston kiertonopeuden
parantaminen.

Q2/2021 Q2/2022 Q2/2023

10148742
INORA
Kompostori
laastin-
harmaa 250 |

B Vvaihto-omaisuus, milj. euroa
=& Varaston ja ed. 12 kk liikevaihdon suhde
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KASSAVIRTA

Vahva kassavirta nosti kassan ennéatystasolle

Q2/2023

kassavirtaan vaikuttivat
erityisesti vahva myynnin

B Operatiivinen vapaa kassavirta, milj. euroa kasvu seka hyva likevoitto.

@ = Operatiivinen vapaa kassavirta oli 32,0 M€.
320 423 =  Operatiiviseen vapaaseen kassavirtaan
29.6 ' . vaikuttivat erityisesti vahva myynnin kasvu,
328 : normaalille tasolle laskenut vaihto-omaisuus
’ ! seka hyva liikevoitto.
= Kassakonversio eli kassavirran suhde
kayttokatteeseen jatkoi erinomaisella tasolla.
8.5 ; H1/2023
=  Operatiivinen vapaa
kassavirta oli 42,3 M€.
Q2/2021 Q2/2022 Q2/2023 H1/2022 H1/2023 = Operatiiviseen vapaaseen

POLAARI
Varotyotakki oranssi tai keltainen
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TASE

Nettovelan ja kayttokatteen suhdeluku laski. Rahoitusasema on erittain vahva.

Nettovelka* / oikaistu kayttokate Rahavarat kauden lopussa M€

H1/2023

= Yhtion rahoitusasema on erittdin vahva.

15x
50,1
1,2 x

= Yhtion nettovelan ja kayttbkatteen suhde
on linjassa pitkan aikavalin tavoitteiden
kanssa.

37,8

= Puuilon pitkdaikaiset pankkilainat olivat
kauden lopussa 69,9 M€.

= Pankkilainojen ja rahavarojen netto oli
noin 19,8 M€.

H1/2022 H1/2023 H1/2022 H1/2023

10151718
TAMFORCE
Kompressori 6L
750W hiljainen

* Nettovelka siséltédd IFRS 16:n mukaiset vuokrasopimusvelat
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AVAINLUVUT YHTEENVETO
Q2 /2023 (1.5.2023 — 31.7.2023)

Liikevaihto kasvoi 17,0 % (+11,9 %) ja oli 104,4 milj. euroa (89,2)
Vertailukelpoisten myymaloiden liikevaihto kasvoi 8,1 % (+7,9 %)
Verkkokaupan liikevaihto laski 4,3 % (- 1,6 %)

Myyntikate oli 38,7 milj. euroa (32,5) ja myyntikate-% oli 37,1 % (36,5 %)
Oikaistu EBITA oli 20,9 milj. euroa (18,0), oikaistu EBITA-% oli 20,0 % (20,2 %)
Liikevoitto oli 20,6 milj. euroa (17,1), mika vastasi 19,7 % liikevaihdosta (19,2 %)
Operatiivinen vapaa kassavirta oli 32,0 milj. euroa (29,6)

Osakekohtainen tulos oli 0,18 euroa (0,15)

Osakekohtainen tulos ilman listautumiskuluja oli 0,18 euroa (0,16)

Toisella kvartaalilla avattiin yksi uusi myymalaa (ei uusia myymaloita)

H1 /2023 (1.2.2023 — 31.7.2023)

Liikevaihto kasvoi 14,3 % (+7,2 %) ja oli 169,3 milj. euroa (148,1)
Vertailukelpoisten myymaloéiden liikevaihto kasvoi 6,8 % (+2,4 %)
Verkkokaupan liikevaihto laski 10,5 % (-4,6 %)

Myyntikate oli 62,4 milj. euroa (53,1) ja myyntikate-% oli 36,9 % (35,9 %)
Oikaistu EBITA oli 28,2 milj. euroa (24,2), oikaistu EBITA-% oli 16,6 % (16,4 %)
Liikevoitto oli 27,6 milj. euroa (23,0), mika vastasi 16,3 % lilkkevaihdosta (15,5 %)
Operatiivinen vapaa kassavirta oli 42,3 milj. euroa (32,8)

Osakekohtainen tulos oli 0,24 euroa (0,20)

Osakekohtainen tulos ilman listautumiskuluja oli 0,24 euroa (0,21)
Katsauskaudella avattiin kaksi uutta myymalaa (ei uusia myymaloita)
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PUUILON
STRATEGIA

04.

Korkean
kannattavuuden
ylldpitdminen ja

parantaminen

OI L] 02
Myymala- .

verkoston Vertailukelpoisen
kasvattaminen liikevaihdon
kasvattaminen
nuoressa myymala-
verkostossa

05.

Jatkuva
tuotevalikoiman ja
monikanavaisen

liiketoimintamallin
kehittaminen

03.

Omien
tuotteiden osuuden

kasvattaminen
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+400 MILJ. €

LIIKEVAIHTO

Liikevaihto ylittaa 400 miljoonaa euroa tilikauden
2025 loppuun mennessa ja kasvaa orgaanisesti
yli 10 prosenttia vuosittain.

17-19 %
KANNATTAVUUS

Oikaistu liikevoitto (EBITA) on
valilla 17-19 % liikevaihdosta.

>80 %
OSINKOPOLITIIKKA

) Tavoitteena jakaa osinkona
vahintaan 80 % nettotuloksesta.

ALLE 2.0X

VELKAANTUNEISUUS
Yhtion nettovelan ja oikaistun
kayttokatteen suhde alittaa 2.0x.
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NAKYMAT

Puuilon niikymidit tilikaudelle 2023 Puuilon pitkin atkavilin tavoitteet

+400 mil). € Alle 2.0x
LIKEVAINTO VELKAANTUNEISUUS

kasvaa orgaanisesti yli 10 prosenttia suhde alittaa 2.0x.

tilikaudelle 2023. vuosittain.

Puuilo tasmentaa tilinpaatostiedotteessaan 30.3.2023 antamansa ja

Yhtio ennustaa nyt tilikauden 2023 liikevaihdon olevan 325 — 355 ’?—’9 % > 80 %
miljoonaa euroa (296,4 milj. euroa) ja oikaistun liikevoiton (oikaistu KANNATTAVUUS OSINKOPOLITIIKKA

Oikaistu liikevoitto (EBITA) on valilla 17— Tavoitteena jakaa osinkona véhintaén 80 %

EBITA) olevan 50—60 miljoonaa euroa (48,8 milj. euroa). Aiemmin yhtio 19 % liikevaihdosta. netotuloksesta.

ennusti liikevaihdon ja euromaaraisen, oikaistun liikevoiton (oikaistu

EBITA) kasvavan verrattuna tilikauteen 2022.

Tulostasmennys perustuu ensimmaisen vuosipuoliskon kehitykseen seka

lopputilikauden nakymaan. a S A pe—
— WEENE o

Su 10-18

Tilikauden nakymiin liittyy edelleen epavarmuustekijoita, jotka liittyvat
energiakriisiin, Ukrainan sotaan, seka korkojen noususta ja yleisesta

inflaatiokehityksesté johtuvaan ostovoiman alenemiseen.
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Yhteydenotot: ir@puuilo.fi
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Liiketoimintakatsaus Q3 (helmi-lokakuu 2023)
Tili’pc'iiitb'stiedote 2023
- Liiketoimintakatsaus Q1 (helmi-huhtikuu 2024)

~ Kuva: Nummelan myymélin avajaicet 8.6.2023
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Yksi johtavista
toimijoista kasvavalla
halpakauppojen -
markkinalla

Menestynyt .
joka perustuu ;f
valikoimaan, alha
hintoihin, €dullise
hintamie |kuvaan15
helppoon
asiointikokemukseen
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Paljon potentiaalia lisata myymalodita Suomessa — avaamisprosessi on
tehokas ja myymala on nopeasti kannattava

MYYMALAVERKOSTON KASVU POTENTIAALISIA MYYMALOIDEN TEHOKAS AVAAMISOHJELMA
: SIJAINTIPAIKKOJAD :

Potentiaalia kasvaa jopa 60

myymdildn ketjuksi D 60 i i Yusien myymiiléiden
nykyiselld '// ' 2022 2024 2025 2026 2027 @ 2028 i standardoitu
myymdlikonseptilla” +5 WTTA. % ! avaamisprosessi
MYYMALA %
2023
/
37 /A Viime vuosina on avattu
34 jopa 4 uutta myymildd
30 - D : !
27 5 Nykyisella konseptilla i vuodessa
23 ! '
19

[J [J oo o0 oo (3 3 ' o eree 8
Kasvu potentiaalia riittid vuosien pédhdn! Uudet myymiildt ovat keskimddrin

kannattavia jo ensimmdisen tiyden
toimintakuukauden jilkeen?

Potentiaali

T m m T m m
< < < < < <
[ = = N N N
~ o] © o [l N

Huom. 1) Yhtitn johdon arvio; 2) Perustuen 4/2023 10. viimeiseen myymalanavaukseen. Perustuen hintamarginaalin (POS).
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Asiakasmaéaarien kasvun ajama vahva vertailukelpoinen kehitys

Keskimddrdinen myymdldmyynti eri tkiluokissa- TEUR per m??

—) Nuori myymdliverkosto, josta suurin osa

8 myymiild 10 myymiildidi 9 myymiildd 9 myymdldd . . N .,
" " on vieli kaukana tiydestd potentiaalista

) Kasvun piidajurina asiakasmdidirien kasvu

Nlustratitvinen lisiliikevathdon
potentiaalion jopa 70 MEUR, silli
olettamalla ettd kaikkien myymdléiden
myyntitulee vastaamaan +10 vuotta
vanhojen myymdléiden keskiarvoa

0 - 2vuotta 3-5vuotta 6 - 10 vuotta + 10 vuotta

Huom. 1) Tilikausi 2022 pois lukien Liedon myymala, joka avattiin tammikuussa 2023.
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Puuilon tunnettuus on kasvussa ja potentiaalia on edelleen paljon

Puuilon tunnettuus Puuilon harkinta
Autettu tunnettuus - Missé halpakaupassa / sekatavaratalossa asioit mieluiten?
Tuntee ainakin nimelta Mita muita liikkeita harkitsisit myos?
ol SN
98% X
QM ilo [PR—, 5
Puuilo oy 49%
x [
11/2020 12/2021 12/2022
_ x [
Spontaani tunnettuus —
Mité halpakauppoja / sekatavarataloja muistat? _
21% X
16% X
12% X _ - 12/2022
I 12/2021
11/2020 12/2021 12/2022 X F 11/2020

Léhde: Puuilon liikkeenjohdon konsulttiyritykselta 12/2022 tilaama tutkimus. (n=1000)
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Puuilo voittaa markkinaa — asiakastyytyvaisyys korkealla

Miksi Puuilossa asioidaan?
N P S siirtinyt asiointia
kilpailijoilta Puuiloon

/)
@ Hyvéa valikoima 5’ /0 viimeisen 2 vuoden aitkana

siirtdnyt asiointiaan

@ Edullinen hintataso 8 % pois Puuilosta viimeisen
2vuoden aikana
@ Hyva sijainti Tutkimuksesca korostuu 3 keskeisti
(2021 40) kilpailijaa, joista asiakkaamme

giirtdvdt aciointia Puuilolle.

Lahde: Puuilon 5/2023 toteuttama asiakastutkimus (n=15500)
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Takana vuosien kannattava jatkuva kasvu

m Litkevathdon kehitys (€m)

® 0ik. EBITA, % 206

Vuosia vahvaa orgaanista kasvua!

FY2013 FY2014 FY2015 FY2016 FY2017 : FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022

Myymdléiden lukumdidird
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